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1 二手车经销商现状



> 二手车经销商现状

车源获取 整备 车辆零售
（经销商）



车源获取难
车源渠道分散，维护不易；
跨区域信息闭塞，成本高

零售难
信用无背书，用户不信任；
客户获取难，越来越依赖网络，自我导流不易



2 天天拍车创新赋能经销商车源获取



> 标准化带来的力量

标准化检测 标准化交易

车源赋能

移动互联



> 二手车收车标准化

l 收车价格标准化

l 收车时间标准化

l 收车服务标准化



> 移动互联

天天拍车
通过移动互联网连接

个人车主和全国二手车经销商

经销商痛点
成本 时间 信任
获取可靠的优质车源

车主痛点
价格 时间 信任

价格透明、公平、优惠
手续快捷，不上当受骗现状

车源渠道分散，
信息单一闭塞

现状
60%的车源来
自分散的个人



跳过层层差价
车主经销商直接匹配

流程标准化，
成本透明可控

专业检测
保证质量

优

> 快速 高效 获取车源

金融+带看+物流
支持，异地拿车保障



 聚合天下车源

资方背景 合作方资源



> 获取车源更容易

每日上拍数

3000台

成交周期

平均3天
*从报名时间开始计算

异地拿车率

70%



3 新零售赋能二手车零售



天天拍车联合汽车之家
背书认证诚信联盟“5星认证”车源

信用赋能

天天拍车联合
汽车之家认证，
增强用户信任

销售赋能 金融赋能 售后赋能 保险赋能

汽车之家流量
导入，专业销
售顾问驻场销
售

配套全面的金
融解决方案

天天拍车为车
源提供1年2万
公里质保

天天拍车负责
将消费贷、保
险、延保等延
伸产品引入平
台
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